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Je tiens a exprimer ma profonde gratitude a toutes les personnes qui ont
contribué au bon déroulement de mon stage.

Je tiens tout d’abord a remercier Monsieur DEL POZO, Directeur de La Maison de
I'Initiative a Grande-Synthe, de m’avoir accueillie au sein de la structure et permis de
réaliser mon stage dans un environnement professionnel bienveillant et enrichissant.

Je le remercie également d’avoir été mon tuteur de stage. Merci pour votre encadrement,
votre disponibilité et les conseils précieux que vous m’avez apportés tout au long de cette
expérience. Vous m’avez permis de découvrir un domaine que je ne connaissais pas, et
grace a vous, j’ai pu acquérir de nouvelles compétences qui me seront utiles pour la suite.
Vous avez pris le temps de m’expliquer clairement vos attentes et la maniére de mener a
bien mes missions, ce qui m’a beaucoup aidée a progresser.

Je souhaite également remercier toute ’équipe de La Maison de I'Initiative pour leur
accueil chaleureux, leur soutien et leur collaboration durant ces semaines de stage. Leur
implication et leur esprit d’équipe m’ont permis de m’intégrer rapidement et de mener a
bien mon travail. Je tiens a remercier tout particulierement Madame Sybille LEITE, qui
m’a accueillie dés le premier jour, m’a fait visiter ’ensemble des structures de la Maison
de I'Initiative et m’a présentée a I’ensemble de ses collegues.

Du c6té de I'IUT, je remercie Monsieur AUFORT, Chef du Département GEA, pour
son engagement dans la formation que j’ai eu la chance de suivre cette année. Merci
¢galement pour ’organisation du stage, qui nous permet de découvrir concrétement le
monde du travail et d’explorer des domaines nouveaux.

Je remercie également Monsieur GOBERT, mon tuteur pédagogique, pour son suivi
attentif, le temps qu’il a consacré a I’évaluation de mon stage et a s’assurer que tout se
déroulait correctement. Je le remercie aussi pour les cours qu’il a donné durant ’année,
qui m’ont permis de mieux comprendre les attentes du monde professionnel et de gagner
en assurance dans ma communication.

Enfin, je remercie Madame SZYMKOWIAK pour ses conseils et le soutien qu’elle m’a

apporté, notamment lorsque je rencontrais des difficultés a trouver un stage. Je la
remercie également pour la qualité de ses enseignements tout au long de I’année.
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Introduction

CONTEXTE DU STAGE

L’insertion professionnelle est aujourd’hui un enjeu majeur pour beaucoup de monde, en
particulier ceux qui rencontrent des difficultés a accéder a un emploi durable. Pour faire face
a ce probléme, certaines structures jouent un role essentiel pour accompagner, orienter et
soutenir les personnes en recherche d’activité. C’est dans ce type de structure que j’ai eu la
chance de faire mon stage qui sera présenté dans ce rapport.

Ce stage a ¢été effectué dans le cadre de la formation en BUT Gestion des Entreprises et des
Administrations (GEA), proposée par L'institut universitaire de technologie du Littoral-
Cote-d'Opale. En premiére année, il est obligatoire et constitue une premiere approche
concrete du monde professionnel. 11 a pour objectif de permettre aux étudiants de découvrir
I’organisation interne d’une structure, de comprendre son fonctionnement et de participer a
des missions en lien avec leur formation. Cette premiére approche leur permet d’entrée dans
le monde du travail mais surtout cela peut les aider pour leur choix d’orientation.

Le choix de la structure d’accueil s’est porté sur La Maison de I'Initiative, une association
située a Grande-Synthe, ceuvrant depuis de nombreuses années dans le domaine de I'insertion
sociale et professionnelle. Elle accompagne les habitants dans leurs démarches liées a
I’emploi, a la formation ou a l'acces aux droits. La structure offre un bon contexte pour un
é¢tudiant en GEA souhaitant découvrir le fonctionnement concret d’une organisation a
mission sociale, tout en appliquant les notions étudiées en cours.

Faire mon stage dans une structure locale et engagée répondait a plusieurs envies : découvrir
un environnement de travail a taille humaine, contribuer a une mission utile, et mieux
comprendre comment se passe concrétement I’accompagnement vers I’'emploi. C’était aussi
une bonne occasion de mettre en pratique ce qu'on apprend en GEA, tout en observant
comment fonctionne une organisation associative au quotidien.

Réalisé du 2 au 27 juin, ce stage d’un mois s’est déroulé au sein d’une équipe aux compétences
diverses, dans un environnement centré sur I’'accompagnement des publics et les actions de
terrain.

Ce rapport a pour objectif de présenter le déroulement de ce stage ainsi que les compétences
qu’il a permi d’acquérir. Il se compose dans un premier temps d’une présentation détaillée de
la structure d’accueil, suivie d’une description du contexte du stage. Les missions réalisées
seront ensuite présentées, avant de revenir sur I'influence que ce stage a eu ou pas sur les
choix d’orientation. Enfin, une conclusion viendra synthétiser les principaux apports du
stage.
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L’Entreprise

HISTORIQUE DE L'ENTREPRISE

- Introduction

Pour mieux comprendre les enjeux de ma mission et I’environnement dans lequel elle s’est
déroulée, il est essentiel de présenter la structure qui m’a accueilli : la Maison de I'Initiative
a Grande-Synthe. Il s’agit d’une association locale engagée dans le développement
économique, social et solidaire du territoire dunkerquois.

- Historique et missions

La Maison de I'Initiative a été créée en 1988, a un moment ou la région dunkerquoise
faisait face a des difficultés économiques importantes liées a la désindustrialisation.
L’objectif initial était de créer une structure capable de proposer des actions concrétes pour
favoriser I'insertion sociale et professionnelle des habitants, en particulier des jeunes
adultes.

Depuis sa création, 1’association a su évoluer pour répondre aux besoins de la population
locale. Elle développe et anime aujourd’hui plusieurs dispositifs d’accompagnement dans
les domaines de I'’emploi, de la formation, de la mobilité, de I’entrepreneuriat et du
numérique. Elle est également impliquée dans la coordination de projets a 1’échelle locale et
dans la mise en ceuvre de programmes nationaux comme le Contrat d’Engagement Jeune
(CE)).

La structure fonctionne selon les principes de 1’économie sociale et solidaire. Son but n’est
pas lucratif : elle agit dans I'intérét général et adapte en permanence ses actions aux réalités
du territoire.
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- Activités principales

La Maison de I'lnitiative méne plusieurs types d’actions, regroupées autour de grands axes :

« Accompagnement vers I'emploi : suivi personnalisé, coaching, ateliers collectifs, mise en

relation avec les entreprises. Avec des plateformes comme Mouv’ ton Job ; Stage-

Link...Par exemple en collaboration avec ONET, ils ont permis a un groupe de femme de

participer a une formation pour un métier qui souvent est associé aux Hommes.

ccuei

<=5

@mp'oi

OFFRES D’EMPLOI

MOUV’ TON JOB

Découvrez toutes les offres d'emploi de nos
entreprises partenaires
Participez & nos Rencontres Employeurs.

. Formation et inclusion numérique : actions de remise a niveau, certifications, initiation
aux outils numériques, développement de compétences, ateliers d’initiation, soutien dans
les démarches administratives en ligne, mise a disposition de matériel. Notament dans
leur structure Digital factory.

DIGITAL
rACTORY

Nos Programmes

Formation aux compétences
numeérigues

Nous offrons des formations pour
développer vos compétences de
base en informatique, de
l'utilisation des logiciels de
bureautigue a la gestion des
réseaux sociaux.

Création de CV digitaux

Apprenez a créer des CV digitaux
attractifs pour vous démarquer
sur le marché de

I'emploi. Nous vous aidons a
concevoir des portfolios en ligne
et a optimiser votre présence

numeérigue.
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Recherche d'emploi et mise
en réseau

Nous vous accompagnons dans
vos recherches d’emploi sur des
plateformes comme Indeed et
dans la création de réseaux
professionnels efficaces.

Recyclerie numéricue

Participez a nos ateliers de
recyclerie ol vous pourrez
apprendre a rénover des
ordinateurs. Ces appareils seront
ensuite redistribués aux familles
précaires pour favoriser I'accés

au numerigue.



. Mobilité : accompagnement dans I'obtention du permis, prét de scooters ou de vélos,
information sur les transports. Le Carrefour des mobilités va accompagner les individus
pour bien choisir son mode de transport en fonction de ses moyens puis, ils vont aider
cette personne a obtenir de moyen de transport car pout eux : “Savoir et pouvoir bouger
pour étre autonome, réussir son parcours social et/ou professionnel telles sont les missions
du carrefour des mobilités et de ses conseilléres et conseillers”. Par exemple les cours de
vélo qui sont donnés depuis 2025 en partenariat avec Tim’s ou encore le fait qu’il mettent
a disposition des cours du code de la route et des cours de conduite (cette année, ils ont
permis a 46 personnes d’obtenir le permis de conduire).

\ LE CARREFOUR
0 des I MOBILITES

. Entrepreneuriat : accompagnement a la création d’activité via des parcours spécifiques,
notamment la “Boutique des Réussites”. 11 suffit de se présenter avec une envie
d’entreprendre et une idée de projet et la Boutique viendra accompagner et conseiller les
futurs entrepreneurs. Ils possédent meme une cuisine pour les projet qui portent sur
I’alimentaire.

. - la boutigue
) 4es REUSSITES

/| MAISON DE L'INITIATIVE DE GRANDE-SYNTHE
ENTREPRENEURS

ACCOMPAGNER « ORIENTER « FAVORISER « AIDER

La diversité des actions est adaptée a un public varié, bien que les jeunes (1625 ans) restent la
cible prioritaire de I’association. Il y a également un organisme qui s’occupe de tous ce qui
concerne les plus de 25 ans (PLIE).
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- Situation géographique et rayonnement territorial

La Maison de I'Initiative est implantée dans la commune de Grande-Synthe, située dans le
département du Nord (59), a proximit¢ de Dunkerque. Plus précisément, ses locaux se
trouvent dans le quartier du Courghain, au cceur d’'une zone classée politique de la ville,
caractérisée par une forte concentration de logements sociaux et un taux de chomage ¢€levé. Le
choix de cette implantation n’est pas anodin : il répond a la volonté de la structure de se situer
au plus proche de ses bénéficiaires, dans un territoire ou les besoins en accompagnement sont
particulierement importants.

Grande-Synthe est une ville d’environ 23 000 habitants, marquée par un passé industriel fort,
notamment dans la sidérurgie et la pétrochimie. La ville fait partie de la Communauté
Urbaine de Dunkerque (CUD), un territoire dynamique en mutation, mais toujours
confronté a des inégalités sociales importantes. Dans ce contexte, la Maison de I'Initiative
occupe une place stratégique, a la croisée des enjeux sociaux, économiques et territoriaux.

Les locaux de la Maison de I'Initiative sont facilement accessibles a pied, en transport en
commun ou en voiture. Elle se situe a proximité de plusieurs établissements et services avec
lesquels elle collabore :

« Le Centre Communal d’Action Sociale (CCAYS),

« Des établissements scolaires (colléges, lycées professionnels),

. La Mairie

. Et d’autres structures de ’Economie Sociale et Solidaire.

Cette proximité géographique facilite la coopération entre les différents acteurs du territoire.
Les habitants peuvent ainsi étre orientés rapidement vers les bons interlocuteurs, sans
multiplier les déplacements, ce qui est un avantage considérable pour des personnes souvent
en situation de précarité ou de mobilité réduite.

La Maison de I'Initiative ne se contente pas d’intervenir uniquement a Grande-Synthe. Elle
s’inscrit dans un réseau territorial élargi a I’échelle de la CUD et parfois au-dela, notamment
dans le cadre de projets cofinancés avec des partenaires européens ou régionaux. Elle travaille
en étroite collaboration avec :

« France Travail (anciennement Pole emploi),

« Les Missions Locales du territoire (Rives de I’Aa, Dunkerque, etc.),

« L’association Entreprendre Ensemble,

« Des centres de formation partenaires,

« Des structures d’insertion par ’activité économique (IAE),

. Et des entreprises locales, via des conventions de stage, des immersions ou des

recrutements directs.
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Ces partenariats permettent a la Maison de I'Initiative d’avoir plus d’impact dans ses actions.
Elle ne travaille pas seule, mais en lien constant avec d’autres structures du territoire
(associations, institutions, organismes de formation...), ce qui lui permet de proposer un
accompagnement plus complet aux personnes qu’elle suit.

Au fil du temps, grace a son travail de terrain et a son investissement dans des projets
concrets, la Maison de I'Initiative a su gagner la confiance des acteurs publics, que ce soit au
niveau local, régional ou méme national. Elle est souvent invitée a participer a des réunions de
travail ou a tester de nouvelles démarches, par exemple sur I'inclusion numérique ou les
dispositifs pour les demandeurs d’emploi de longue durée. Cette reconnaissance se traduit
aussi par sa place de structure « référente » sur certains programmes, comme le Contrat
d’Engagement Jeune (CEJ), et par sa capacité a obtenir des financements importants pour

mener ses actions sur la durée.

® ;..‘ France

00.30 Travail

entreprendre 5o,
ensemble Les Missions Locales

CCAS

Centre Communat Acrron Socrate

sl T——
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Voici la liste de I'’ensemble de ses partenaires de ’année 2025 :
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- Organisation interne et personnel

L’équipe permanente de la Maison de I'Initiative se compose d’environ 25 a 40 salariés,
répartis sur plusieurs podles. Voici les grands types de postes qu’on peut y trouver :

« Conseillers en insertion professionnelle : accompagnent individuellement les bénéficiaires
vers I’emploi ou la formation.

. Formateurs : interviennent sur les actions de remise a niveau, alphabétisation, numérique,
etc.

« Chargés de mission entrepreneuriat : aident a monter des projets, a rédiger des business
plans, etc.

« Animateurs de la plateforme mobilité : aident a lever les freins a la mobilité (absence de
permis, transport, etc.).

« Coordinateurs de projet : assurent la gestion administrative et financiére de certains
dispositifs.

« Chargés d’accueil et personnels administratifs : gérent les dossiers, les agendas, 1’accueil
physique et téléphonique.

« Personnel de direction et pilotage : assure la coordination globale et les relations
institutionnelles.

La structure repose sur une hiérarchie souple, avec une forte transversalité entre les services.
Le travail collaboratif est mis en avant, notamment lors des réunions d’équipes régulieres. Ci-
dessous I’organigramme de la Maison de I'initiative :

DIRECTEUR GENERAL
M DEL POZO

ACCOMPAGNEMENT ET GESTION & RESSOURCES

RELATIONS HABITANTS

[ i l . l

M CORDIER Mme DELPLACE M DEL POZOr Mme LEITE M DART M BAUDCHON
RESPOMNSABLE RESPONSABLE RESPOMSABLE DIRECTEUR ADMINISTRATIF ADJOINT DE DIRECTION
INCLUSION NUMERIQUE ET FINANCIER
ECONOMIE EMPLOI / INSERTION MEDIATION ET ADMINISTRATION GENERALE RESSOURCES HUMAINES
SOCIALE ET SOLIDAIRE PROFESSIONNELLE COMMUNICATION PROTOCOLE COMPTABILITE GESTION STRUCTURELLE
LE CARREFOUR DES MOBILITES PROJET DIGITAL FACTORY STRATEGIE FINANCIERE RESSOURCES HUMAINES
Assist: je direct] Secrétal
Conseillére Mobilité Chargées de projet Conseillére numérigue Mme DRIDI Mme ESSALAM (CA)
Mme VIGNACOURT Mme NOUR Community manager
Mme CAREME Mme GUIDA DPO
Moniteurs (trice) auto-école Mme VERHAEGHE M BARBIER
M VAITY COMMUNICATION INTERNE
M DUQUESNOY ACCOMPAGNEMENT Mme DRIDI ASSISTANTS DE GESTION
Mme MARTINEZ SOCIO-PROFESSIONNEL M BARBIER Christophe
INFOGRAPHIE — WEBDESIGN Mme MOREL Corinne
LA BOUTIQUE Chargé relation entreprise M WITKOWSKI
DES REUSSITES M NAIT LAZIZ
Coordonatrice MEDIATION
Mme CALCOEN CISP Mme AL BOURKI
Mme BECK
RELAIS Mme FONTAINE
PETITE ENFANCE Mme GARCIA
inatri Mme MARCQ
Mme SAMYN Mme AMICHI
Mme COUPEZ
Mme COPPIN
Mrme DEHAY
Mme VANBOSSEL
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- Mode de financement

En tant qu’association, la Maison de [lInitiative fonctionne principalement grace a des
financements publics, obtenus via :
» Des subventions de I'Etat (notamment la DDETS, dans le cadre des politiques
d’insertion) ;
* Des financements européens (ex : FSE — Fonds Social Européen) ;
e Des subventions locales : mairie de Grande-Synthe, Communauté Urbaine de
Dunkerque ;
e Des appels a projets spécifiques (ex : inclusion numérique, égalité des chances,
innovation sociale) ;
» Parfois, des partenariats privés ou entreprises locales qui soutiennent ponctuellement
des actions.
Ces financements sont attribués a des projets bien définis. Cela oblige I'association a faire
preuve d’une rigueur importante dans la gestion comptable et I'évaluation des actions.

- Enjeux actuels et contraintes

La Maison de I'Initiative évolue dans un environnement en constante évolution. Elle fait
face a plusieurs défis :
e Répondre a des publics de plus en plus précaires, avec des problématiques
complexes (décrochage, isolement, difficultés linguistiques...).
e Suivre les évolutions réglementaires (réformes des politiques d’insertion, exigences
liées aux financements publics).
e Numeériser ses pratiques, notamment pour améliorer le suivi des bénéficiaires et la
coordination entre intervenants.
* Renouveler ou sécuriser les financements, dans un contexte de forte dépendance aux
subventions.
Malgré ces contraintes, I'association reste dynamique, réactive et bien ancrée dans son
territoire.

- Conclusion de la partie

La Maison de I'Initiative est bien plus qu’une simple structure d’accompagnement : c’est un
acteur central du développement social local. Sa capacité a s’adapter, a créer du lien, et a
proposer des solutions concretes a des problématiques dinsertion en fait un
environnement de stage particulierement riche. Dans la suite de ce rapport, je présenterai
plus en détail la mission qui m’a été confiée, en lien avec les outils numeériques utilisés par
la structure.
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Description du Stage

Mon stage s’est déroulé¢ pendant un mois a la Maison de I'Initiative, située a Grande-
Synthe. Ce stage n’était pas prévu initialement dans cette structure : j’avais trouvé un
autre stage, mais il a été annulé sans explication, a une semaine du début prévu. Je me
suis donc retrouvé sans solution. C’est dans ce contexte que Monsieur Del Pozo,
directeur de la Maison de I'Initiative, a accepté de m’accueillir. Je tiens a souligner ici sa
réactivité, sa disponibilité et la confiance qu’il m’a accordée. Grace a lui, j’ai pu vivre une
expérience formatrice, malgré des circonstances imprévues.

D¢s le premier jour, il m’a confié une mission claire : mettre en place le CRM (outil de
gestion de la relation) de la structure. Cet outil était considéré comme essentiel pour le
bon fonctionnement de I’association, mais n’avait jamais été pleinement exploité, par
manque de temps. Jusqu’a présent, les différents contacts étaient dispersés dans des
fichiers Excel ou d’autres formats, sans base de données centralisée. II était donc
impossible, par exemple, d’envoyer des mails groupés facilement ou d’avoir une vue
d’ensemble des relations avec les partenaires. Pourtant, un outil bien structuré
représenterait un vrai gain de temps et d’efficacité pour I’équipe.

Voici le cahier des charges : analyser le fonctionnement actuel du CRM, repérer ses
limites, proposer une solution plus adaptée, la mettre en place, et former I’équipe a son
utilisation a I’aide d’un support clair.

Cette mission m’a permis de développer mon autonomie, ma capacité d’analyse, ainsi
que mon sens pratique pour créer un outil concret, adapté aux besoins d’une structure
associative. Elle m’a aussi fait prendre conscience de I'importance d’un bon suivi des
contacts et des porteurs de projet dans ce type de structure.

Marketing

Customer | p
Service ‘ <® Campaign

-
’

: g [ 3 ' lead
Inventory -“ “Ojg } @\ Y | Generation

Quote Opportunity
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Activites réaliseées

APPORTS ET ENSEIGNEMENTS

— Une mission construite étape par étape

Tout au long de mon stage, j’ai travaillé sur une mission principale : proposer un outil de
gestion de contacts (un CRM) vraiment adapté aux besoins de la Maison de I'Initiative.
Méme si je ne connaissais pas du tout ce type d’outil au départ, j’ai réussi a avancer
progressivement, en me basant sur des recherches, des échanges avec 1’équipe, des tests et
des comparaisons. Mon travail s’est donc organisé autour de plusieurs grandes étapes :
comprendre le besoin, chercher et tester des solutions, faire une proposition, mettre en
place le projet et former les équipes a I'utilisation de ce nouvel outil.

Qu'est-ce gu'un CRM et comment fonctionne-t-il ? | Salesforce YouTube
B3 YouTube - SalesforceFrance - 20 mai 2021

lien de la vidéo : htips://www. youtube.com/watch?v=A4Je91mjXCiU

— Comprendre le fonctionnement et les attentes de I’équipe

La premiére chose que j’ai faite, c’est d’observer comment fonctionnait la Maison de
I'Initiative au quotidien. J’ai rencontré chaque membre de I’équipe, découvert leurs
missions et leurs facons de travaillerr On m’a aussi montré les outils actuels,
principalement des fichiers Excel, parfois partagés mais souvent personnels, ce qui
rendait les informations difficiles a retrouver ou a exploiter collectivement.

Tres vite, j’ai compris que le probléme n’était pas un manque de données, mais plutot un
manque d’organisation commune. Chacun avait ses contacts, ses méthodes, et il n’y avait
pas de base centralisée ou de suivi global. J’ai donc pris le temps de poser des questions,
notamment au directeur, pour bien cerner les attentes : un outil simple, collaboratif, qui
permette de retrouver facilement un contact, de suivre les échanges, et éventuellement
d’envoyer des mails groupés.
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Titre : fichier excel qui regroupé leurs contacts et ce pour chaque type de contact.

— Recherche et comparaison d’outils CRM accessibles

Une fois ces besoins posés, je me suis lancée dans un vrai travail de recherche. Comme je
ne connaissais pas du tout les CRM, j’ai d’abord lu pas mal d’articles en ligne pour
comprendre ce que c’était, a quoi ¢a servait, et comment on pouvait 'utiliser dans une
structure associative comme la Maison de I'Initiative.

Ensuite, j’ai testé plusieurs outils gratuits ou en version freemium : Airtable, Notion,
Hubspot, Zoho, etc. A chaque fois, j’ai créé des bases de test, j’ai essayé de simuler des
cas concrets (fiche contact, historique de rendez-vous, tri par catégorie, etc.) pour voir si
¢a pouvait vraiment répondre aux besoins de la Maison de I'initiative.

Pour résumer tout ¢a, j’ai rédigé un petit rapport de comparaison, avec un tableau clair
présentant les avantages, inconvénients, les limites techniques, et mon avis sur chaque
outil. Ce travail m’a aidé a avoir une vision plus claire et a pouvoir argumenter le choix
final. Vous trouverez ce rapport sur la page suivante (titre : Rapport de Synthése — Choix
du CRM)

3 Version gratuite + Jusqu'a -25% annuel

~ Version gratuite trés compléte

~ Nombre d'utilisateurs illimités
Hubsﬁi’t ~ Interface trés agréable et fonctionnelle Voir I'offre >

+ Trés nombreuses intégrations
hubspot.com

> Moir toutes les fonctionnalités

~ Le plus modulable

~ Adapté processus de vente complexes
T .
C t ~ Gestion des ventes poussée 9 2 Voir I'offre >
redtio '
~ Automatisation du marketing et des ventes
creatio.com

» Voir toutes les fonctionnalités
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Rapport de Synthése — Choix du CRM

1. Ce que je dois faire (ce que le directeur m’a demandé) :

Concrétement, le directeur m’a demandé de rechercher et recommander le CRM
(Customer Relationship Management) le plus adapté a toutes les contraintes de la
maison de I'initiative (gratuit ou peu cher et que tout le monde peu utiliser sans besoin de

formation trop longue car j’avais peu de temps pour répondre a cette mission).

2. Les demandes des employés

Regrouper tous les contacts sur une plateforme unique, accessible a ’ensemble de

I’équipe.

Permettre 'importation de bases existantes (fichiers CSV/Excel).

Envoyer des e-mails groupés ou ciblés.
Gérer les droits d’acces : certains utilisateurs ne doivent pas avoir acces a des données

confidentielles.

3. Comment j’ai fait ?

Jai testé ou analysé les versions gratuites ou de démonstration des CRM suivants :

Airtable
Notion
Hubspot
Zoho

Odoo CRM
CiviCRM

et bien d’autres...

4. Résumé comparatif

Critére

Import CSV/
Excel

Gestion des
droits d’accés

Emailing
intégré

Facilité
d’utilisation

Coiit

Zoho

CRM HubSpot >SuiteC

RM

oui 4 Oui Oui

Fine Techniq
Bonne
ue
. oui
Oui . . Techniq
(limité)
ue
2 Tr2s X -
” i Comple
Intuitive simple
Xe
€ 14
€/mois Gratuit  Gratuit
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CRM

Oui

Moyenne

" Module
externe

Moyenne

Open

source

CiviCRM
Oui

Moyenne

< Basique

x Peu intuitive

Gratuit
(hébergement

Ohme
Oui
Oui

Ciblé

associatif

a Bonne

ergonomie

* Payant (sur
devis ONG)
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5. Analyse des options

« Zoho CRM (Plan Standard — 14 €/mois/utilisateur) : Fait partie d'un outil ERP global
(comptabilité, RH, etc.). Il peut convenir si on cherche un outil polyvalent, mais en
tant que CRM pur, il manque de clarté et de personnalisation (trop cher).

« HubSpot CRM (version gratuite) : Tres facile a prendre en main et totalement gratuit,
ce CRM peut convenir a une petite structure avec des besoins simples. Mais les
limites apparaissent vite : pas de gestion fine des acces, fonctionnalités d’emailing ou
de segmentation tres réduites sauf si on prend un abonnement.

« SuiteCRM : CRM open source assez complet, mais complexe a installer et utiliser. Il
faut avoir des compétences techniques pour le faire fonctionner correctement. A
éviter si I’équipe n’a pas de ressources informatiques.

« Odoo CRM : C’est une solution compléte, avec une bonne gestion des contacts, des
acces personnalisables et un module d’emailing intégré. L'interface est agréable, le
support est réactif. En revanche, ce CRM reste pensé pour les entreprises, pas pour
les associations, ce qui peut limiter son adaptation a certains besoins spécifiques.

« CiviCRM : C’est le seul CRM congu spécifiquement pour les associations. I permet
de gérer les membres, les dons, les campagnes, les adhésions et les événements.
L’emailing et la segmentation sont trés complets. Il demande des compétences
techniques pour I'installation et la configuration, mais il est gratuit, open source, et
bien adapté a une structure comme la Maison de I'Initiative, surtout s’il est intégre a
WordPress, déja utilisé en interne.

o Ohme : CRM francgais dédié aux structures a impact. Plus facile a utiliser que
CiviCRM, il offre un bon accompagnement. Solution « clé en main », mais son colt
est sur devis. Intéressant si on cherche une solution sans contrainte technique, mais
cela demande un budget.

6. Recommandation finale

Selon moi, toutes les solutions étudiées, CiviCRM est celle qui correspond le mieux a la
Maison de I'Initiative.

Il a été pensé dés le départ pour les associations et couvre tous les besoins : gestion des
contacts, campagnes, e-mails ciblés, droits d’acces, adhésions, etc.

Il est gratuit, personnalisable, et peut s’intégrer facilement a WordPress. En contrepartie,

son installation nécessite un minimum d’accompagnement technique. Cela reste un bon
investissement sur le long terme pour une structure associative.
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— Présentation de la solution retenue et validation

A la fin de cette premiére semaine, j’ai présenté au directeur les deux outils CRM qui me
semblaient les plus adaptés : Odoo CRM et CiviCRM. J’ai retenu ces deux solutions car
chacune présentait des avantages spécifiques, sans qu’il soit évident de trancher entre les
deux. Odoo est une plateforme payante, simple a installer et a utiliser, avec de
nombreuses fonctionnalités intéressantes. CiviCRM, de son coOté, est une solution
gratuite, spécifiquement congue pour les organisations a but non lucratif, mais son
installation et sa prise en main sont plus complexes.

Apres discussion, nous avons décidé d’opter pour CiviCRM. Le directeur a préféré
privilégier un outil plus adapté aux besoins de I'organisation sur le long terme, quitte a ce
qu’il soit plus difficile a mettre en place au départ. 11 a souligné que, puisque j’étais
stagiaire, j’avais justement le temps de faire des essais, de tester les fonctionnalités, et de
voir si 'outil convenait réellement. Et si jamais ce n’était pas le cas, il serait toujours
possible de réajuster en cours de route. Mais selon lui, il était tout de méme nécessaire
d’explorer sérieusement la piste de CiviCRM. Je me suis donc lancée dans son
installation et la configuration du CRM.

civicRm |2 0000
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— Installation, exploration et premieres difficultés techniques

Apres la validation du choix du CRM en fin de premiére semaine, cette deuxiéme étape
de mon stage a été consacrée a la mise en place concréte de 1’outil choisi, a savoir
CiviCRM. Contrairement a d’autres solutions plus simples ou directement en ligne,
CiviCRM demande une installation technique plus poussée, ce qui m’a obligé a
m’adapter rapidement a un environnement plus complexe que prévu.

D¢s le lundi, je me suis lancé dans l'installation du logiciel. Pour cela, j’ai consulté
plusieurs tutoriels, guides techniques et forums spécialisés. Cette phase, que je pensais
relativement rapide, m’a en réalit¢ occupé deux journées entieres. Il ne s’agissait pas
simplement de télécharger un logiciel, mais bien de comprendre son environnement de
fonctionnement (serveur web, base de données, intégration avec un CMS, etc.). J’ai
appris a suivre des procédures techniques précises, a faire attention aux erreurs de
configuration, et a ne pas paniquer quand quelque chose ne fonctionne pas du premier
coup. C’était clairement une partie du stage a laquelle je ne m’attendais pas, mais qui
s’est révélée tres formatrice tant sur le plan technique que personnel, cela m’a permis
d’apprendre de nouveaux termes et méthodes mais aussi a résister face a la nouveauté et
a la difficulté.

= VouTube" tuto civi erm utilisation X Q

Tour d'horizon rapide de CiviCRM en frangais

Titre : Tuto sur Uinstallation de Civi CRM

Une fois CiviCRM installé correctement, jai pris le temps de découvrir I'outil de
I'intérieur. Plutdét que de me lancer directement dans I'intégration de vrais contacts, j’ai
préféré explorer les différentes options proposées : création de fiches contact, ajout de
groupes, gestion d’activités, historique des échanges, envoi d’e-mails, etc. J’ai également
réalisé plusieurs tests avec des données fictives pour voir comment I'information circule a
I'intérieur du logiciel. Cette phase d’expérimentation m’a permis de comprendre a quel
point un outil comme celui-ci peut structurer et faciliter le travail d’une équipe, a
condition de bien le maitriser.
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Voici a quoi ressemble I'interface du logiciel CiviCRM que j’ai mis en place :

ons FlCampagnes |u Rapports % Administrer

& Tableaw de bord WICRM
> civicRm e
chicam Créer ENTRPRISE MI

P ~ Enregistrer | © Enregistrer et nouvelle entrée m Développer tous les onglets
= Fiche contact

-

07 Médias

W Pages

Civilité Prénom Autre prénom Nom de famille Suffixe

v # v
Employeur actuel @ Fonction Surnom/sigle Type de contact
- sélectionner Contact - ~ * ENTRPRISE MI ~

[ Réglages Courriel ajouter Invalidée 7 (& Mailings 7 &
O F Domicile v

Téléphone Adresse téléphone Type de téléphone

ext Domicile v Téléphone v | &

Ajouter un numéro de téléphone

Messagerie instantanée Adresse messagerie i Type de

Domicile v Yahoo ~ #

Titre : Capture d’écran de l'interface Civi CRM

En fin de semaine, j’ai abordé une nouvelle étape : 'importation des contacts existants
dans le CRM. L’idée était de partir des fichiers Excel utilisés jusqu’ici par les salariés,
afin d’intégrer automatiquement leurs données dans la nouvelle base. Sur le principe,
I’outil propose une fonction d’importation. Mais dans la pratique, j’ai été confronté a
plusieurs difficultés :

« Les fichiers n’étaient pas uniformes (colonnes différentes selon les personnes).

. Certains champs obligatoires dans CiviCRM manquaient dans les fichiers existants.

. Le systtme de “mappage” (faire correspondre une colonne Excel a un champ

CiviCRM) est tres exigeant.

Le logiciel m’informait donc des erreur sur mon fichier et il me proposait de télécharger
ce méme fichier excel avec les erreurs relevées (ici la colonne surlignée en jaune).

& Tableau de bord : i . .
Cliquez sur « Importer maintenant = lorsque vous serez prét & continuer.
> civicRM

Nombre total de i .
134  Nombre total de lignes de données importées.

lignes
Lignes avec des Lignes ayant des données invalides dans un ou plusieurs champs (par exemple mauvais format d'adresse courriel). Ces lignes seront
errewrs e ignordes (non importées).
& Télécharger les ermeurs
Lignes valides (1] Nombre total de lignes & importer.
Noms des colonnes Données d'import (ligne 1) Données d'import (ligne 2) Faire correspondre aux champs CiviCRM
NOM DE LA STRUCTURE 3SDK ADECCO - ne pas importer -
CIVILITE Mr Mme - ne pas importer -
NOM HERBEZ DEHEUNYNCK = N pas importer -
© FRepiier le mer PRENOM David Valérie - ne pas importer -
RUE Allée Victor SCHELCHER 2 Route de Bergues Rue - Domicile
RUE 2 BAT 3 ZI Du Repdyck - ne pas importer -
CcP 59760 50210 - ne pas importer -
VILLE GRANDE-SYNTHE COUDEKERQUE-BRANCHE Ville - Domicile
TELEPHONE o7871z1Z 21 03 28519680 - e pas importer -
EMAIL Dherbez@3s-DK.fr valerie.deheunynck@adecco.fr Courriel - Domicile

Titre : Message d’erreur lors de 'importation des fichiers Excel
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Impart_Errors (1)

Namiro da figne Raiscn eranization name prefix id_last name first_name _ stroet addross

1 et waie for fds) - Destinatairo 250K HERBEZ Bavid Aliée Viclor SCHELCHER
DEHEUNYNGK  Vakein 2 Routs do Bergues
RODSES Eode 7 rve dula Pax
HENALLT Mames 33U DU Ponceay
sor Chvstoto 407 Avorui 4o 2 Giongn
FONTAME Jeome 2 ue Louis Blanaul
ALEXANDER vaskein 124 1sh s Mogaisin Gl o Qi i |
DUWEZ ain 30 dola Paix
TERAD Chestophs 78 Avenus e lancien vilige.
FERRYH Masa RIUE du Hoor Gracht
DEMERSSEMAN  Emmanusle 2508 Rus du Comts Jean
NIEDIEZELA B 3031 s du Gonre Jean

2 ivalid vaiua for fiidls) : Destinataire ADEGCO
3 Invali vk for fiekdl) : Destinataire ADEGUAT
& Invai vaua for felals) : Deatinatare ADE
S vl va for fs) : Dustnataire AFPA

8 Invalid vaiua for foldls) : Deatinataire ALBERT PLASTIOUE
7| Invalit vaia for fis) : Cuatinataire ALLIANGE EMPLOY

8 Invalit vaiun for fokdfs) : Destinataire, Courial  ALLANZ

9 Ivalid vl for fkdl) : Destinataire AMBULANCES EXPRESS

10, vl vaus for fids)  Dustinatairs APRVE

11| Imvai vaua for fieds) : Destinataie, Couriel  ARCELOR MITTAL

12 vl valoe for fiekds) : Dustinataie, Gouriel | ARCELOR MITTAL ATLANTIOUE ET LORRAINE
13| Irvalid vabua for fiekdfs) : Destinataire AsTv

TESTA i 1 BiS Placs Frangeis Materrand
DEDUSSCHER  Sébastien  us de bbb Grigaine
VERSCHAVE Mathisu  Avenus do PAncien Vilage.

14| vl v for eI : Destinataine ATELIER DECO
15 Imvabel vahun for s : Destinatsiro AUCHAN

16 vl vahan for i) : Destinataire AXHOM GROUPE VANSTEENE Hiling 16 rus du Cribtoau
17 imealel vahom foc fiodfs) : Destinatairg aziE conuey Jodo 50 e do Sovose
18, mvaid vahan for oy : Deatinatsire, Couriel BALL PAGKAGING LASNON Sicbmie | Routs o Sox
e Magties 33 Fuo Du Fonceau
GOAIC Hleno 33 Fue Du Ponceay

BILLET Nicolss 1B Route 00 Sex

18 vl vaban for k) : Dustinataire, Couriel BGE
20 imnld vaboo for fiekds) : Destinataire BGE

21 | v vaus for fislds) : Dustnatais, Coursl BILUET

22 vl vabuo for fiks) : Dustinataie, Couriel BJB EVENEMENTIEL

23, vk vahos for fild(s) : Destinatars, Courial  BOULANGER

24, vl vakan for fieils) : Dustinatai, Couriel  BOULANGERIE MARIE BLACHERE
25 v vabos for eldls): Dustinataie, Couriel  BRICOMAN

26 vl vhao for i) : Destinatsie, Couriel BUFFALD GRILL

27 | Imeni vauo for fiids) : Destinatare, Gouriel | BUFFALO GRILL (S4)

28 vl vahoe for eks) : Dustinataie, Couriel  BURGER KING

FARES Bahm & Square Louise hichel
BTy Syven Routs 0o Spycker
BLAGHERE Bomard  Bouievard dos Findres
GENETET i Rt Page Vel

GRRaD Nadige  Centre Gemmencial Auchan
cuERe Maies  Fouts do Fumes

sciEsziK Vincent  Rauto d Spycher

¥F=§§-¥¥55;#5;;??5‘;;15#5553;;5

Titre : Fichier a télécharger pour comprendre les erreurs

ai donc di me replonger dans la documentation technique et tester différentes facons
Jaid d | d lad tat tech t tester diff tes f:
qetu chier. Ma . ) (ussi 4 faire une i )
de structurer mon fichier. Méme si je n’ai pas encore réussi a faire une importation
parfaite, j’ai bien avancé dans la compréhension du format requis et j’ai pu identifier les
points a corriger dans les fichiers sources. Cette tache va se poursuivre sur la troisiéme

semaine.
— Ce que ces deux premiéres semaines m’ont apporté

Ces deux premicres semaines de stage ont été tres riches en apprentissages. D un point de
vue technique, j’ai découvert tout un univers que je ne connaissais pas : les CRM, les
logiques de gestion de base de données, les ¢tapes d’installation logicielle, et les
contraintes liées a I'importation d’informations structurées. J’ai aussi développé ma
capacité a chercher par moi-méme, a me documenter, a faire des essais et des erreurs, et a
comprendre des systémes parfois complexes.

Sur un plan plus général, j’ai également appris a m’intégrer dans une équipe, a poser les
bonnes questions, a comprendre les attentes concretes d'une structure associative, et a
proposer des solutions utiles dans leur contexte. Méme si je suis encore en phase de mise
en place, je sens déja que mon travail pourra avoir un vrai impact positif sur leur
fonctionnement interne.

Mais cette semaine ne s’est pas limitée au travail sur le CRM. J'ai également eu
I’occasion de participer a un événement local organisé en partenariat avec la Ville de
Grande-Synthe : une distribution de lots a ’occasion de la féte des peres.

Méme si cela sortait du cadre strict de ma mission numérique, cette activité m’a permis
de travailler sur ma communication interpersonnelle, notamment dans mes échanges avec
les habitants et les autres bénévoles. J’ai dii prendre la parole, répondre a des questions...
Cela m’a fait gagner en aisance relationnelle et en confiance en moi, dans un contexte
convivial et bienveillant.
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— Réorientation stratégique et changement d’outil

La troisitme semaine de stage a marqué un tournant important dans le projet CRM.
Malgré de nombreux tests et lectures de documentation, je n’ai pas réussi a importer les
contacts de la Maison de I'Initiative dans CiviCRM. Le systtme d’import est trop
exigeant, les fichiers Excel utilisés par les salariés trop hétérogeénes, et la solution
technique trop lourde a mettre en ceuvre. Il aurait fallu saisir les données manuellement,
contact par contact, ce qui aurait été extrémement long.

Face a ce constat, j’ai exposé la situation au directeur, Monsicur Del Pozo. Apres
discussion, il a validé I'idée de revenir a une option que j’avais déja présentée durant la
premicre semaine : Odoo CRM. Cette plateforme, plus simple et beaucoup plus intuitive,
semblait plus adaptée a une équipe associative peu formée a I’outil numérique.

Ce choix a été renforcé par une remarque trés pertinente du directeur : « Parfois, il vaut
mieux renoncer a un outil gratuit mais trop coiiteux en temps de travail, et donc en
rémunération, pour opter pour une solution payante mais simple, que 'on saura utiliser
rapidement. »

Cette réflexion illustre une réalité concréte du monde professionnel : la rentabilité ne se
joue pas uniquement sur le prix d’un logiciel, mais aussi sur sa facilité d’usage, le temps
qu’il fait gagner ou perdre, et sa capacité a €tre adopté par les équipes.

Suite a cette décision, I'abonnement a été pris et ma nouvelle mission a commencé
immédiatement : me former a Odoo, comprendre son fonctionnement, et organiser
I'importation des contacts. J’ai pass¢ du temps a naviguer dans l'interface, tester les
différentes options, créer quelques fiches de test pour m'assurer de bien comprendre le
systéme. Odoo étant plus souple, I'importation semble bien plus simple a gérer.

En paralléle, j’ai aussi commencé a préparer un petit guide d’utilisation, en prenant des
captures d’écran et en notant les manipulations importantes. Le but est de fournir a
I’équipe un document clair et accessible pour qu’ils puissent s’approprier 1’outil
facilement.J’ai également échangé avec certains salariés pour comprendre quels types de
recherches ou de filtres ils faisaient le plus souvent, ce qui m’a permis d’identifier
quelques besoins précis a intégrer dans la future base : recherche par domaine, par statut,
ou par type de projet.

Enfin, j’ai commencé a me renseigner sur la gestion des données personnelles (RGPD).
Comme la base de contacts contient des informations sensibles, il est important de
s’assurer que leur gestion respecte les obligations légales, comme le droit a la suppression
ou la sécurisation des accegs.
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Voici une capture d’écran de l'interface du logiciel Odoo CRM (beaucoup plus attractive
que celle de CiviCRM ) :

(2 @ % maison-initiative.odoo.com/odoo (S - & @  Redémarrer pour mettre 4 jour
> of) @ X MAISON DE L'INITIATIVE a

Votre abonnement est en attente. Cette base de données sera désactivée dans 29 jours & moins que vous
n'agissiez.Accéder & notre portail client

-~ [ S y4 8 3

Discussion Salles de réunion Calendrier To-do Contacts Réception

4 5 A - < L 2

CRM Tableaux de bord 1A Projet Site Web eLearning

% Ye 2 N = 1‘ C

E-mail Marketing SMS Marketing Evénements Employés Apps Paramétres

- Découverte des fonctionnalités d’Odoo CRM

En explorant la plateforme Odoo CRM, jai découvert plusieurs fonctionnalités trés
utiles pour gérer efficacement les contacts et les relations avec les partenaires.

Tout d’abord, j’ai vu que l'outil permet de suivre les « opportunités », c’est-a-dire les
projets ou collaborations en cours, étape par ¢tape. Cela aide a savoir ou en est chaque
contact dans le processus, du premier échange jusqu’a la conclusion d’un projet.

J’ai aussi appris a utiliser les filtres et les vues personnalisées. Ces outils permettent de
trier et d’organiser les contacts selon différents critéres, comme le secteur d’activité, le
statut ou le type de projet. Cela rend la recherche de contacts beaucoup plus rapide et
adaptée aux besoins de I’équipe.

Une autre fonctionnalité intéressante est la possibilité de prendre des notes directement
dans les fiches contacts. Cela permet de garder une trace des échanges avec chaque
personne, ce qui est treés utile pour ne rien oublier et partager I'information facilement
avec les collegues.

Odoo CRM oftre aussi des options pour automatiser certaines taches. Par exemple, il est
possible de programmer I’envoi automatique de mails de relance ou de rappels, ce qui
aide a ne pas oublier de suivre certains contacts importants et fait gagner du temps.

Enfin, j’ai découvert que la plateforme peut étre enrichie avec des modules
supplémentaires. Ces modules ajoutent des fonctionnalités comme la gestion des
événements ou la création de campagnes de communication. Cela signifie que ’outil peut
¢évoluer selon les besoins de ’association.

Rapport de Stage | Aliya Baghdadi | Juin 2025 23

23



— Envoi de mon premier mail marketing et analyse des résultats

Au cours de cette semaine, j’ai envoy¢é mon tout premier mail marketing dans le cadre de
la campagne de communication de la Maison de I'Initiative. Il s’agissait d une invitation
a participer a I'"Apres-midi de 'Emploi", un événement organisé prochainement. Le mail
contenait un court texte de présentation, l'affiche de I’événement ainsi qu’un lien
redirigeant les destinataires vers la plateforme d’inscription.

Grace a 'outil Odoo CRM, j’ai pu suivre et analyser les résultats de cette campagne.
L’outil m’a permis d’accéder a des indicateurs clés comme le nombre de personnes ayant
ouvert I’email, le taux de clics sur le lien d’inscription, ainsi que le nombre d’inscriptions
effectives générées. Cette étape m’a permis de mieux comprendre 'importance du suivi
statistique dans les actions de communication, et de mesurer concretement 'impact d’un
email marketing bien congu. Voici une capture d’écran de l'interface une fois le mail
délivreé.
[ ouvest ) Aorterci e Fempia tatium & LET T AL 7 SR 213 < >

Dupliguer Tester Ajouter aux modéles Brouillon Dans la file d'attente En cours d'envoi ;> Envoyé

22 e-mails ont été annulés et ne seront pas envoyés
192 e-mails ont été envoyés.
290 e-mails n'ont pas pu étre envoyés,

- Bilan de la semaine

Cette semaine a été¢ un bon rappel que les choix techniques ne sont jamais neutres. Un
outil peut étre excellent sur le papier, mais inadapté a un environnement réel. Le passage
de CiviCRM a Odoo m’a montré I'importance de ’adaptabilité et de la prise en compte
des utilisateurs finaux dans la réussite d un projet numérique.

J’ai aussi beaucoup appris a travers I’échange avec le directeur : évaluer un outil, ce n’est

pas juste juger ses fonctionnalités, c’est aussi estimer le colit en temps, 'impact humain,
la facilité de formation et la capacité a créer de la valeur sur le long terme.

Rapport de Stage | Aliya Baghdadi | Juin 2025 24

24



— Transmission et finalisation

Apres trois semaines consacrées a la recherche, a la comparaison puis a la mise en place
d’un outil CRM adapté a la Maison de I'Initiative, cette derniére semaine avait un
objectif bien particulier : laisser une trace concrete et exploitable de tout ce travail.
Autrement dit, il ne s’agissait plus seulement de comprendre et configurer le logiciel, mais
de faire en sorte que I’équipe puisse s’en servir facilement, méme sans assistance
extérieure.

J’ai donc eu une idée afin d’enseigner 'utilisation du logiciel de fagon simple et clair :
créer une série de tutoriels courts et pratiques, pensés pour les utilisateurs internes de la
structure, en particulier ceux qui n’ont pas de compétences informatiques poussées. Ces
tutoriels avaient pour but de guider pas a pas I’équipe dans I'utilisation d’Odoo CRM,
notamment pour les opérations les plus courantes.

- Création de supports personnalisés

Concretement, j’ai commencé par identifier les taches les plus fréquentes et importantes
pour I’équipe, en me basant sur mes échanges précédents et les besoins exprimés :

« L’ajout manuel d’un nouveau contact

. L'importation d’une liste de contacts depuis Excel (fichier .csv)

. La création de groupes ou de segments de contacts

. L’envoi de mails groupés a une catégorie précise de personnes

« L’enregistrement d’un échange ou d’un suivi avec un porteur de projet

Pour chaque action, j’ai rédigé un tutoriel visuel, composé :
. d’un titre clair et orienté action,
« d’une mini-introduction expliquant a quoi sert la fonctionnalité,
« d’un pas-a-pas précis avec enregistrements d’écran accompagné d’une voix OFF,
. ct parfois de petits encadrés de conseils pour éviter les erreurs fréquentes.

Jai évité le langage technique et trop lourd. L’objectif était de rendre I’outil accessible a
tous. Ce travail m’a demandé¢ beaucoup de rigueur, car chaque capture devait étre lisible,
chaque étape bien testée, et chaque procédure vérifiée avant validation.

Note : Je vous enverrai en piece jointe un tutoriel que j'ai entiérement créé moi-méme, en
utilisant différents outils tels que CapCut pour le montage vidéo et Murf.ai pour la voix off.
Ce projet m’a permis d'acquérir de nouvelles compétences techniques et d’enrichir mes
connaissances dans le domaine de la création de contenus numériques.
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Tests, échanges et retours

En parallele, j’ai pu tester mes premiers tutoriels avec deux salariés présents, en leur
proposant d’essayer une action en suivant le tutoriel. Cette démarche m’a permis de
repérer certains passages peu clairs ou des étapes que javais oubli¢es de détailler. J’ai
ajusté mes supports en fonction de leurs retours.

Le directeur a lui aussi relu certains documents, et a salué leur clarté. Il m’a expliqué que
ce genre de support représente un gain de temps considérable, notamment pour les
nouvelles recrues ou les bénévoles qui passeront a la Maison de I'Initiative dans les
prochains mois.

Ce travail de transmission m’a beaucoup apporté. C’est la premiere fois que je devais
formaliser mes connaissances pour les transmettre a d’autres, en anticipant leurs blocages
ou leurs incompréhensions. J’ai dt me mettre a la place de quelqu’un qui n’a jamais
utilisé de CRM, et me poser la question : « Comment faire pour que ce soit fluide, simple
et rassurant ? »

En fin de semaine, j’ai rassemblé I’ensemble des documents dans un dossier partagé
(numérique), structuré par thématique, avec un petit sommaire. Ce dossier a été transféré
au directeur et il sera prochainement partagé avec ’ensemble de I'équipe. Cela m’a
permis de cléturer mon stage sur une note utile et constructive, avec le sentiment de
n’avoir rien laissé en suspens.

— Une immersion concréte dans le monde de ’emploi

Au-dela de ma mission principale, j’ai également eu la chance de participer a un
événement organisé¢ par la Maison de I'Initiative et ses partenaires : une aprés-midi de
I’emploi, rassemblant plusieurs professionnels et structures locales.

Cet événement avait pour but de favoriser la rencontre entre jeunes, chercheurs d’emploi,
recruteurs et organismes de formation. Pour moi, ce fut I'occasion de distribuer quelques
CV en vue d’une future alternance, mais aussi d’échanger avec des recruteurs, de poser
des questions concretes, et de mieux comprendre les attentes du monde du travail.

Cette expérience m’a offert un cadre réel de mise en pratique de la communication
professionnelle, trés différent d’un cadre scolaire. J’ai dit me présenter de manicre claire
et concise, valoriser mes compétences, et surtout, me montrer a I’aise et motivé face a des
professionnels.
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— Bilan de la derniére semaine
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Voici le flyer que j’ai pu diffuser trés facilement a I’ensemble
des contacts de la Maison de I’Initiative, en un seul clic, grace
a l'outil que mon stage m’a amené a mettre en place. Cet
outil s’est rapidement révélé étre un véritable atout dans la
communication de la Maison de I'Initiative. Il a permis non
seulement de gagner un temps considérable dans la gestion et
I’envoi des mails, mais aussi d’améliorer la qualité des
campagnes de communication. En effet, il offre la possibilité
de créer des emails marketing a la fois soignés, dynamiques
et professionnels, ce qui renforce I'impact des messages
envoyés et suscite davantage 'intérét des destinataires. Grace
a cet outil, la Maison de I'Initiative a pu optimiser sa
stratégie de diffusion tout en valorisant son image aupres de
son réseau.

Cette derniére semaine n’était pas la plus technique, mais c’est sans doute celle ou j’ai

pris le plus de recul sur mon travail. Elle m’a permis de comprendre quun bon outil ne

vaut rien si personne ne sait I'utiliser. Et quune mission bien menée, c’est aussi celle qui

laisse quelque chose derriére elle, au-dela de la simple présence du stagiaire.

J’ai également beaucoup appris sur 'importance de ’accessibilité numérique, de la clarté

dans la transmission, et plus généralement, de la pédagogie dans les environnements

associatifs. Cela m’a aussi fait prendre conscience qu’il faut parfois faire des compromis

(comme renoncer a un outil gratuit mais complexe), et savoir s’adapter aux moyens

humains d’une structure.
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Conclusion

Ce stage a la Maison de I'Initiative a été une tres belle expérience, a la fois humaine et
professionnelle. Méme si ce n’était pas la structure prévue au départ, je suis vraiment
contente d’avoir eu 'opportunité de le faire la-bas. J’ai été trés bien accueillie des le
début, et ce que j’ai particuliérement apprécié, c’est que tout le monde a fait en sorte de
m’aider a progresser. Que ce soit pour m’encourager a me débrouiller seule, m’expliquer
les choses ou méme me donner des conseils pour commencer a me créer un réseau, je me
suis sentie soutenue et intégrée du début a la fin.

Ma mission principale portait sur la mise en place d’'un outil CRM. Ce n’était pas un
domaine que je connaissais a la base, mais j’ai appris énormément en peu de temps : faire
des recherches, tester et comparer différents outils, comprendre les besoins d’une équipe,
installer et configurer un logiciel, puis transmettre tout cela de maniere claire a travers
des tutoriels. J’ai aussi compris qu’il faut savoir s’adapter quand une solution ne
fonctionne pas comme prévu. Ce projet m’a permis de développer mon autonomie, mon
esprit d’analyse, et ma capacité a proposer des solutions concretes.

Mais ce que j’ai vraiment aimé, c’est la variété des taches. En plus du travail sur le CRM,
J’ai pu participer a plusieurs actions tres différentes, comme aider a la distribution de lots
pour la féte des peres dans la ville, assister a I’Assemblée Générale de 1’association,
échanger avec des professionnels du territoire, et méme participer a une apreés-midi de
I’emploi organisée avec plusieurs partenaires. Ces expériences m’ont permis de découvrir
I’envers du décor d’un événement, de voir comment se construit une action locale, et
d’observer le lien entre les différents acteurs de I'insertion. Cela m’a aussi permis de ne
pas rester enfermée dans une seule mission, et de toucher a plein d’aspects concrets du
monde associatif.

Ce stage m’a ¢galement aidé a mieux me connaitre et a prendre confiance en moi. Il a
confirmé mon choix de m’orienter vers le parcours GC2F, car j’ai compris que ce que
Jaime, c’est organiser, structurer, rendre les choses plus simples et efficaces. J’ai aussi vu
a quel point ce qu'on apprend a 'IUT peut étre utile et avoir un vrai impact dans le
quotidien d’une structure.

En résumé, ce stage m’a permis de gagner en compétences, en assurance, et de me
projeter plus concrétement dans le monde professionnel. Il restera pour moi une
expérience marquante, pleine d’enseignements, de rencontres et de découvertes.
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Choix d’orientation

Le stage effectué ainsi que les enseignements regus en premicre année de BUT GEA ont
joué un roéle important dans la réflexion autour du choix de spécialisation pour la suite du
parcours universitaire.

Dans un premier temps, il est nécessaire de vous rappeler qu’au début de ma premicre année
en BUT GEA, je n’avais pas encore pris de décision pour la spécialité que je choisirai en fin
d’année. Je sortais de ma licence Economie et Gestion & 'ULCO Dunkerque et c’est la que
j’avais découvert le domaine de la comptabilité, avant cela j’avais toujours voulu étre DRH.
C’est pour cela que j’avais choisi le BUT GEA, afin d'étudier ces deux domaines et de faire le
bon choix pour mon avenir. En fin d’année on nous a demander de nous positionner sur une
des deux option et méme si j’avais une préférence pour le parcours GC2F, le parcours RH
n’était pas pour autant effacé totalement mais j’ai tout de méme décider de choir 'option
GC2F en vue de I’ensemble des cours que j’avais suivi durant toute 'année.

Ce stage m’a vraiment aidé a y voir plus clair sur ce que je voulais faire par la suite. En
choisissant le parcours GC2F, j’étais encore un peu indécise sur la spécialité a choisir pour la
deuxiéme année. J’avais une attirance pour les chiffres et I’organisation, mais sans savoir
comment cela pouvait se traduire concrétement dans le monde professionnel.

En travaillant sur le CRM, j’ai compris que jaimais analyser, structurer des données, et
proposer des solutions concretes a des problemes réels. Méme si ce n’était pas directement lié
a la comptabilité ou a la finance, cette mission m’a permis de voir a quel point une bonne
organisation peut avoir un impact fort sur le fonctionnement d’une structure.

C’est pourquoi j’ai choisi de rester sur mon premier choix et donc de m’orienter vers le
parcours GC2F (Gestion Comptable, Fiscale et Financiere). Ce choix correspond a ma
personnalité : j’aime quand les choses sont claires, bien rangées, avec des méthodes précises.
Et y’apprécie aussi le coté rigoureux des taches comptables et financicres.

Les cours de premicre année, notamment en comptabilité, finance et gestion des ressources,
m’ont donné une base que j’ai envie de renforcer. Je sais que ce parcours me permettra
d’acquérir des compétences solides et utiles dans beaucoup de secteurs, tout en gardant la
possibilité de travailler aussi bien en entreprise qu’en cabinet comme me ’avait confié les
professionnel interrogés pour le dossier PPP.

Ce stage m’a aussi permis de découvrir une autre réalit¢ du monde professionnel, notamment
dans le milieu associatif, ou les moyens sont parfois limités mais ou lI’engagement et la
polyvalence sont essentiels. Ce choix de parcours pour I’année prochaine représente donc une
continuité logique avec I’année écoulée et les expériences vécues.
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FIN !

Merci pour l'attention portée a mon rapport de stage.
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	Introduction
	CONTEXTE DU STAGE
	L’insertion professionnelle est aujourd’hui un enjeu majeur pour beaucoup de monde, en particulier ceux qui rencontrent des difficultés à accéder à un emploi durable. Pour faire face à ce problème, certaines structures jouent un rôle essentiel pour accompagner, orienter et soutenir les personnes en recherche d’activité. C’est dans ce type de structure que j’ai eu la chance de faire mon stage qui sera présenté dans ce rapport.
	Ce stage a été effectué dans le cadre de la formation en BUT Gestion des Entreprises et des Administrations (GEA), proposée par L'institut universitaire de technologie du Littoral-Côte-d'Opale. En première année, il est obligatoire et constitue une première approche concrète du monde professionnel. Il a pour objectif de permettre aux étudiants de découvrir l’organisation interne d’une structure, de comprendre son fonctionnement et de participer à des missions en lien avec leur formation. Cette première approche leur permet d’entrée dans le monde du travail mais surtout cela peut les aider pour leur choix d’orientation.
	Le choix de la structure d’accueil s’est porté sur La Maison de l’Initiative, une association située à Grande-Synthe, œuvrant depuis de nombreuses années dans le domaine de l’insertion sociale et professionnelle. Elle accompagne les habitants dans leurs démarches liées à l’emploi, à la formation ou à l'accès aux droits. La structure offre un bon contexte pour un étudiant en GEA souhaitant découvrir le fonctionnement concret d’une organisation à mission sociale, tout en appliquant les notions étudiées en cours.
	Faire mon stage dans une structure locale et engagée répondait à plusieurs envies : découvrir un environnement de travail à taille humaine, contribuer à une mission utile, et mieux comprendre comment se passe concrètement l’accompagnement vers l’emploi. C’était aussi une bonne occasion de mettre en pratique ce qu’on apprend en GEA, tout en observant comment fonctionne une organisation associative au quotidien.
	Réalisé du 2 au 27 juin, ce stage d’un mois s’est déroulé au sein d’une équipe aux compétences diverses, dans un environnement centré sur l’accompagnement des publics et les actions de terrain.
	Ce rapport a pour objectif de présenter le déroulement de ce stage ainsi que les compétences qu’il a permi d’acquérir. Il se compose dans un premier temps d’une présentation détaillée de la structure d’accueil, suivie d’une description du contexte du stage. Les missions réalisées seront ensuite présentées, avant de revenir sur l’influence que ce stage à eu ou pas sur les choix d’orientation. Enfin, une conclusion viendra synthétiser les principaux apports du stage.


	L’Entreprise
	HISTORIQUE DE L'ENTREPRISE
	- Introduction
	Pour mieux comprendre les enjeux de ma mission et l’environnement dans lequel elle s’est déroulée, il est essentiel de présenter la structure qui m’a accueilli : la Maison de l’Initiative à Grande-Synthe. Il s’agit d’une association locale engagée dans le développement économique, social et solidaire du territoire dunkerquois.
	- Historique et missions
	La Maison de l’Initiative a été créée en 1988, à un moment où la région dunkerquoise faisait face à des difficultés économiques importantes liées à la désindustrialisation. L’objectif initial était de créer une structure capable de proposer des actions concrètes pour favoriser l’insertion sociale et professionnelle des habitants, en particulier des jeunes adultes.
	Depuis sa création, l’association a su évoluer pour répondre aux besoins de la population locale. Elle développe et anime aujourd’hui plusieurs dispositifs d’accompagnement dans les domaines de l’emploi, de la formation, de la mobilité, de l’entrepreneuriat et du numérique. Elle est également impliquée dans la coordination de projets à l’échelle locale et dans la mise en œuvre de programmes nationaux comme le Contrat d’Engagement Jeune (CEJ).
	La structure fonctionne selon les principes de l’économie sociale et solidaire. Son but n’est pas lucratif : elle agit dans l’intérêt général et adapte en permanence ses actions aux réalités du territoire.



	- Activités principales
	La Maison de l’Initiative mène plusieurs types d’actions, regroupées autour de grands axes :
	Accompagnement vers l’emploi : suivi personnalisé, coaching, ateliers collectifs, mise en relation avec les entreprises. Avec des plateformes comme Mouv’ ton Job ; Stage-Link...Par exemple en collaboration avec ONET, ils ont permis à un groupe de femme de participer à une formation pour un métier qui souvent est associé aux Hommes.
	Formation et inclusion numérique : actions de remise à niveau, certifications, initiation aux outils numériques, développement de compétences, ateliers d’initiation, soutien dans les démarches administratives en ligne, mise à disposition de matériel. Notament dans leur structure Digital factory.

	Mobilité : accompagnement dans l’obtention du permis, prêt de scooters ou de vélos, information sur les transports. Le Carrefour des mobilités va accompagner les individus pour bien choisir son mode de transport en fonction de ses moyens puis, ils vont aider cette personne à obtenir de moyen de transport car pout eux : “Savoir et pouvoir bouger pour être autonome, réussir son parcours social et/ou professionnel telles sont les missions du carrefour des mobilités et de ses conseillères et conseillers”. Par exemple les cours de vélo qui sont donnés depuis 2025 en partenariat avec Tim’s ou encore le fait qu’il mettent à disposition des cours du code de la route et des cours de conduite (cette année, ils ont permis à 46 personnes d’obtenir le permis de conduire).
	Entrepreneuriat : accompagnement à la création d’activité via des parcours spécifiques, notamment la “Boutique des Réussites”. Il suffit de se présenter avec une envie d’entreprendre et une idée de projet et la Boutique viendra accompagner et conseiller les futurs entrepreneurs. Ils possèdent meme une cuisine pour les projet qui portent sur l’alimentaire.
	La diversité des actions est adaptée à un public varié, bien que les jeunes (16–25 ans) restent la cible prioritaire de l’association. Il y a également un organisme qui s’occupe de tous ce qui concerne les plus de 25 ans (PLIE).
	- Situation géographique et rayonnement territorial
	La Maison de l’Initiative est implantée dans la commune de Grande-Synthe, située dans le département du Nord (59), à proximité de Dunkerque. Plus précisément, ses locaux se trouvent dans le quartier du Courghain, au cœur d’une zone classée politique de la ville, caractérisée par une forte concentration de logements sociaux et un taux de chômage élevé. Le choix de cette implantation n’est pas anodin : il répond à la volonté de la structure de se situer au plus proche de ses bénéficiaires, dans un territoire où les besoins en accompagnement sont particulièrement importants.
	Grande-Synthe est une ville d’environ 23 000 habitants, marquée par un passé industriel fort, notamment dans la sidérurgie et la pétrochimie. La ville fait partie de la Communauté Urbaine de Dunkerque (CUD), un territoire dynamique en mutation, mais toujours confronté à des inégalités sociales importantes. Dans ce contexte, la Maison de l’Initiative occupe une place stratégique, à la croisée des enjeux sociaux, économiques et territoriaux.
	Les locaux de la Maison de l’Initiative sont facilement accessibles à pied, en transport en commun ou en voiture. Elle se situe à proximité de plusieurs établissements et services avec lesquels elle collabore :
	Le Centre Communal d’Action Sociale (CCAS),
	Des établissements scolaires (collèges, lycées professionnels),
	La Mairie
	Et d’autres structures de l’Économie Sociale et Solidaire.
	Cette proximité géographique facilite la coopération entre les différents acteurs du territoire. Les habitants peuvent ainsi être orientés rapidement vers les bons interlocuteurs, sans multiplier les déplacements, ce qui est un avantage considérable pour des personnes souvent en situation de précarité ou de mobilité réduite.
	La Maison de l’Initiative ne se contente pas d’intervenir uniquement à Grande-Synthe. Elle s’inscrit dans un réseau territorial élargi à l’échelle de la CUD et parfois au-delà, notamment dans le cadre de projets cofinancés avec des partenaires européens ou régionaux. Elle travaille en étroite collaboration avec :
	France Travail (anciennement Pôle emploi),
	Les Missions Locales du territoire (Rives de l’Aa, Dunkerque, etc.),
	L’association Entreprendre Ensemble,
	Des centres de formation partenaires,
	Des structures d’insertion par l’activité économique (IAE),
	Et des entreprises locales, via des conventions de stage, des immersions ou des recrutements directs.

	Ces partenariats permettent à la Maison de l’Initiative d’avoir plus d’impact dans ses actions. Elle ne travaille pas seule, mais en lien constant avec d’autres structures du territoire (associations, institutions, organismes de formation…), ce qui lui permet de proposer un accompagnement plus complet aux personnes qu’elle suit.
	Au fil du temps, grâce à son travail de terrain et à son investissement dans des projets concrets, la Maison de l’Initiative a su gagner la confiance des acteurs publics, que ce soit au niveau local, régional ou même national. Elle est souvent invitée à participer à des réunions de travail ou à tester de nouvelles démarches, par exemple sur l’inclusion numérique ou les dispositifs pour les demandeurs d’emploi de longue durée. Cette reconnaissance se traduit aussi par sa place de structure « référente » sur certains programmes, comme le Contrat d’Engagement Jeune (CEJ), et par sa capacité à obtenir des financements importants pour mener ses actions sur la durée.
	Voici la liste de l’ensemble de ses partenaires de l’année 2025 :
	- Organisation interne et personnel
	L’équipe permanente de la Maison de l’Initiative se compose d’environ 25 à 40 salariés, répartis sur plusieurs pôles. Voici les grands types de postes qu’on peut y trouver :
	Conseillers en insertion professionnelle : accompagnent individuellement les bénéficiaires vers l’emploi ou la formation.
	Formateurs : interviennent sur les actions de remise à niveau, alphabétisation, numérique, etc.
	Chargés de mission entrepreneuriat : aident à monter des projets, à rédiger des business plans, etc.
	Animateurs de la plateforme mobilité : aident à lever les freins à la mobilité (absence de permis, transport, etc.).
	Coordinateurs de projet : assurent la gestion administrative et financière de certains dispositifs.
	Chargés d’accueil et personnels administratifs : gèrent les dossiers, les agendas, l’accueil physique et téléphonique.
	Personnel de direction et pilotage : assure la coordination globale et les relations institutionnelles.
	La structure repose sur une hiérarchie souple, avec une forte transversalité entre les services. Le travail collaboratif est mis en avant, notamment lors des réunions d’équipes régulières. Ci-dessous l’organigramme de la Maison de l’initiative :

	- Mode de financement
	En tant qu’association, la Maison de l’Initiative fonctionne principalement grâce à des financements publics, obtenus via :
	Des subventions de l’État (notamment la DDETS, dans le cadre des politiques d’insertion) ;
	Des financements européens (ex : FSE – Fonds Social Européen) ;
	Des subventions locales : mairie de Grande-Synthe, Communauté Urbaine de Dunkerque ;
	Des appels à projets spécifiques (ex : inclusion numérique, égalité des chances, innovation sociale) ;
	Parfois, des partenariats privés ou entreprises locales qui soutiennent ponctuellement des actions.
	Ces financements sont attribués à des projets bien définis. Cela oblige l’association à faire preuve d’une rigueur importante dans la gestion comptable et l’évaluation des actions.
	- Enjeux actuels et contraintes
	La Maison de l’Initiative évolue dans un environnement en constante évolution. Elle fait face à plusieurs défis :
	Répondre à des publics de plus en plus précaires, avec des problématiques complexes (décrochage, isolement, difficultés linguistiques…).
	Suivre les évolutions réglementaires (réformes des politiques d’insertion, exigences liées aux financements publics).
	Numériser ses pratiques, notamment pour améliorer le suivi des bénéficiaires et la coordination entre intervenants.
	Renouveler ou sécuriser les financements, dans un contexte de forte dépendance aux subventions.
	Malgré ces contraintes, l’association reste dynamique, réactive et bien ancrée dans son territoire.
	- Conclusion de la partie
	La Maison de l’Initiative est bien plus qu’une simple structure d’accompagnement : c’est un acteur central du développement social local. Sa capacité à s’adapter, à créer du lien, et à proposer des solutions concrètes à des problématiques d’insertion en fait un environnement de stage particulièrement riche. Dans la suite de ce rapport, je présenterai plus en détail la mission qui m’a été confiée, en lien avec les outils numériques utilisés par la structure.

	Description du Stage
	Mon stage s’est déroulé pendant un mois à la Maison de l’Initiative, située à Grande-Synthe. Ce stage n’était pas prévu initialement dans cette structure : j’avais trouvé un autre stage, mais il a été annulé sans explication, à une semaine du début prévu. Je me suis donc retrouvé sans solution. C’est dans ce contexte que Monsieur Del Pozo, directeur de la Maison de l’Initiative, a accepté de m’accueillir. Je tiens à souligner ici sa réactivité, sa disponibilité et la confiance qu’il m’a accordée. Grâce à lui, j’ai pu vivre une expérience formatrice, malgré des circonstances imprévues.
	Dès le premier jour, il m’a confié une mission claire : mettre en place le CRM (outil de gestion de la relation) de la structure. Cet outil était considéré comme essentiel pour le bon fonctionnement de l’association, mais n’avait jamais été pleinement exploité, par manque de temps. Jusqu’à présent, les différents contacts étaient dispersés dans des fichiers Excel ou d’autres formats, sans base de données centralisée. Il était donc impossible, par exemple, d’envoyer des mails groupés facilement ou d’avoir une vue d’ensemble des relations avec les partenaires. Pourtant, un outil bien structuré représenterait un vrai gain de temps et d’efficacité pour l’équipe.
	Voici le cahier des charges : analyser le fonctionnement actuel du CRM, repérer ses limites, proposer une solution plus adaptée, la mettre en place, et former l’équipe à son utilisation à l’aide d’un support clair. Cette mission m’a permis de développer mon autonomie, ma capacité d’analyse, ainsi que mon sens pratique pour créer un outil concret, adapté aux besoins d’une structure associative. Elle m’a aussi fait prendre conscience de l’importance d’un bon suivi des contacts et des porteurs de projet dans ce type de structure.

	Activités réalisées
	APPORTS ET ENSEIGNEMENTS
	– Une mission construite étape par étape
	Tout au long de mon stage, j’ai travaillé sur une mission principale : proposer un outil de gestion de contacts (un CRM) vraiment adapté aux besoins de la Maison de l’Initiative. Même si je ne connaissais pas du tout ce type d’outil au départ, j’ai réussi à avancer progressivement, en me basant sur des recherches, des échanges avec l’équipe, des tests et des comparaisons. Mon travail s’est donc organisé autour de plusieurs grandes étapes : comprendre le besoin, chercher et tester des solutions,  faire une proposition, mettre en place le projet et former les équipes à l’utilisation de ce nouvel outil.

	– Comprendre le fonctionnement et les attentes de l’équipe
	La première chose que j’ai faite, c’est d’observer comment fonctionnait la Maison de l’Initiative au quotidien. J’ai rencontré chaque membre de l’équipe, découvert leurs missions et leurs façons de travailler. On m’a aussi montré les outils actuels, principalement des fichiers Excel, parfois partagés mais souvent personnels, ce qui rendait les informations difficiles à retrouver ou à exploiter collectivement. Très vite, j’ai compris que le problème n’était pas un manque de données, mais plutôt un manque d’organisation commune. Chacun avait ses contacts, ses méthodes, et il n’y avait pas de base centralisée ou de suivi global. J’ai donc pris le temps de poser des questions, notamment au directeur, pour bien cerner les attentes : un outil simple, collaboratif, qui permette de retrouver facilement un contact, de suivre les échanges, et éventuellement d’envoyer des mails groupés.
	lien de la vidéo :  https://www.youtube.com/watch?v=AJe91mjXCiU



	Titre : fichier excel qui regroupé leurs contacts et ce pour chaque type de contact.

	– Recherche et comparaison d’outils CRM accessibles
	Une fois ces besoins posés, je me suis lancée dans un vrai travail de recherche. Comme je ne connaissais pas du tout les CRM, j’ai d’abord lu pas mal d’articles en ligne pour comprendre ce que c’était, à quoi ça servait, et comment on pouvait l’utiliser dans une structure associative comme la Maison de l’Initiative. Ensuite, j’ai testé plusieurs outils gratuits ou en version freemium : Airtable, Notion, Hubspot, Zoho, etc. À chaque fois, j’ai créé des bases de test, j’ai essayé de simuler des cas concrets (fiche contact, historique de rendez-vous, tri par catégorie, etc.) pour voir si ça pouvait vraiment répondre aux besoins de la Maison de l’initiative. Pour résumer tout ça, j’ai rédigé un petit rapport de comparaison, avec un tableau clair présentant les avantages, inconvénients, les limites techniques, et mon avis sur chaque outil. Ce travail m’a aidé à avoir une vision plus claire et à pouvoir argumenter le choix final. Vous trouverez ce rapport sur la page suivante (titre :  Rapport de Synthèse – Choix du CRM)

	5. Analyse des options
	Zoho CRM (Plan Standard – 14 €/mois/utilisateur) : Fait partie d’un outil ERP global (comptabilité, RH, etc.). Il peut convenir si on cherche un outil polyvalent, mais en tant que CRM pur, il manque de clarté et de personnalisation (trop cher).
	HubSpot CRM (version gratuite) : Très facile à prendre en main et totalement gratuit, ce CRM peut convenir à une petite structure avec des besoins simples. Mais les limites apparaissent vite : pas de gestion fine des accès, fonctionnalités d’emailing ou de segmentation très réduites sauf si on prend un abonnement.
	SuiteCRM : CRM open source assez complet, mais complexe à installer et utiliser. Il faut avoir des compétences techniques pour le faire fonctionner correctement. À éviter si l’équipe n’a pas de ressources informatiques.
	Odoo CRM : C’est une solution complète, avec une bonne gestion des contacts, des accès personnalisables et un module d’emailing intégré. L’interface est agréable, le support est réactif. En revanche, ce CRM reste pensé pour les entreprises, pas pour les associations, ce qui peut limiter son adaptation à certains besoins spécifiques.
	CiviCRM : C’est le seul CRM conçu spécifiquement pour les associations. Il permet de gérer les membres, les dons, les campagnes, les adhésions et les événements. L’emailing et la segmentation sont très complets. Il demande des compétences techniques pour l’installation et la configuration, mais il est gratuit, open source, et bien adapté à une structure comme la Maison de l’Initiative, surtout s’il est intégré à WordPress, déjà utilisé en interne.
	Ohme : CRM français dédié aux structures à impact. Plus facile à utiliser que CiviCRM, il offre un bon accompagnement. Solution « clé en main », mais son coût est sur devis. Intéressant si on cherche une solution sans contrainte technique, mais cela demande un budget.

	6. Recommandation finale
	Selon moi,  toutes les solutions étudiées, CiviCRM est celle qui correspond le mieux à la Maison de l’Initiative.
	Il a été pensé dès le départ pour les associations et couvre tous les besoins : gestion des contacts, campagnes, e-mails ciblés, droits d’accès, adhésions, etc.
	Il est gratuit, personnalisable, et peut s’intégrer facilement à WordPress. En contrepartie, son installation nécessite un minimum d’accompagnement technique. Cela reste un bon investissement sur le long terme pour une structure associative.

	– Présentation de la solution retenue et validation
	À la fin de cette première semaine, j’ai présenté au directeur les deux outils CRM qui me semblaient les plus adaptés : Odoo CRM et CiviCRM. J’ai retenu ces deux solutions car chacune présentait des avantages spécifiques, sans qu’il soit évident de trancher entre les deux. Odoo est une plateforme payante, simple à installer et à utiliser, avec de nombreuses fonctionnalités intéressantes. CiviCRM, de son côté, est une solution gratuite, spécifiquement conçue pour les organisations à but non lucratif, mais son installation et sa prise en main sont plus complexes.
	Après discussion, nous avons décidé d’opter pour CiviCRM. Le directeur a préféré privilégier un outil plus adapté aux besoins de l'organisation sur le long terme, quitte à ce qu’il soit plus difficile à mettre en place au départ. Il a souligné que, puisque j’étais stagiaire, j’avais justement le temps de faire des essais, de tester les fonctionnalités, et de voir si l’outil convenait réellement. Et si jamais ce n’était pas le cas, il serait toujours possible de réajuster en cours de route. Mais selon lui, il était tout de même nécessaire d’explorer sérieusement la piste de CiviCRM. Je me suis donc lancée dans son installation et la configuration du CRM.

	– Installation, exploration et premières difficultés techniques
	Après la validation du choix du CRM en fin de première semaine, cette deuxième étape de mon stage a été consacrée à la mise en place concrète de l’outil choisi, à savoir CiviCRM. Contrairement à d’autres solutions plus simples ou directement en ligne, CiviCRM demande une installation technique plus poussée, ce qui m’a obligé à m’adapter rapidement à un environnement plus complexe que prévu.
	Dès le lundi, je me suis lancé dans l’installation du logiciel. Pour cela, j’ai consulté plusieurs tutoriels, guides techniques et forums spécialisés. Cette phase, que je pensais relativement rapide, m’a en réalité occupé deux journées entières. Il ne s’agissait pas simplement de télécharger un logiciel, mais bien de comprendre son environnement de fonctionnement (serveur web, base de données, intégration avec un CMS, etc.). J’ai appris à suivre des procédures techniques précises, à faire attention aux erreurs de configuration, et à ne pas paniquer quand quelque chose ne fonctionne pas du premier coup. C’était clairement une partie du stage à laquelle je ne m’attendais pas, mais qui s’est révélée très formatrice tant sur le plan technique que personnel, cela m’a permis d’apprendre de nouveaux termes et méthodes mais aussi à résister face à la nouveauté et à la difficulté.
	Titre : Tuto sur l’installation de Civi CRM
	Une fois CiviCRM installé correctement, j’ai pris le temps de découvrir l’outil de l’intérieur. Plutôt que de me lancer directement dans l’intégration de vrais contacts, j’ai préféré explorer les différentes options proposées : création de fiches contact, ajout de groupes, gestion d’activités, historique des échanges, envoi d’e-mails, etc. J’ai également réalisé plusieurs tests avec des données fictives pour voir comment l’information circule à l’intérieur du logiciel. Cette phase d’expérimentation m’a permis de comprendre à quel point un outil comme celui-ci peut structurer et faciliter le travail d’une équipe, à condition de bien le maîtriser.

	Voici à quoi ressemble l’interface du logiciel CiviCRM que j’ai mis en place :
	Titre : Capture d’écran de l’interface Civi CRM
	En fin de semaine, j’ai abordé une nouvelle étape : l’importation des contacts existants dans le CRM. L’idée était de partir des fichiers Excel utilisés jusqu’ici par les salariés, afin d’intégrer automatiquement leurs données dans la nouvelle base. Sur le principe, l’outil propose une fonction d’importation. Mais dans la pratique, j’ai été confronté à plusieurs difficultés :
	Les fichiers n’étaient pas uniformes (colonnes différentes selon les personnes).
	Certains champs obligatoires dans CiviCRM manquaient dans les fichiers existants.
	Le système de “mappage” (faire correspondre une colonne Excel à un champ CiviCRM) est très exigeant.
	Le logiciel m’informait donc des erreur sur mon fichier et il me proposait de télécharger ce même fichier excel avec les erreurs relevées (ici la colonne surlignée en jaune).
	Titre : Message d’erreur lors de l’importation des fichiers Excel
	Titre : Fichier à télécharger pour comprendre les erreurs
	J’ai donc dû me replonger dans la documentation technique et tester différentes façons de structurer mon fichier. Même si je n’ai pas encore réussi à faire une importation parfaite, j’ai bien avancé dans la compréhension du format requis et j’ai pu identifier les points à corriger dans les fichiers sources. Cette tâche va se poursuivre sur la troisième semaine.

	– Ce que ces deux premières semaines m’ont apporté
	Ces deux premières semaines de stage ont été très riches en apprentissages. D’un point de vue technique, j’ai découvert tout un univers que je ne connaissais pas : les CRM, les logiques de gestion de base de données, les étapes d’installation logicielle, et les contraintes liées à l’importation d’informations structurées. J’ai aussi développé ma capacité à chercher par moi-même, à me documenter, à faire des essais et des erreurs, et à comprendre des systèmes parfois complexes.
	Sur un plan plus général, j’ai également appris à m’intégrer dans une équipe, à poser les bonnes questions, à comprendre les attentes concrètes d’une structure associative, et à proposer des solutions utiles dans leur contexte. Même si je suis encore en phase de mise en place, je sens déjà que mon travail pourra avoir un vrai impact positif sur leur fonctionnement interne.
	Mais cette semaine ne s’est pas limitée au travail sur le CRM. J’ai également eu l’occasion de participer à un événement local organisé en partenariat avec la Ville de Grande-Synthe : une distribution de lots à l’occasion de la fête des pères.
	Même si cela sortait du cadre strict de ma mission numérique, cette activité m’a permis de travailler sur ma communication interpersonnelle, notamment dans mes échanges avec les habitants et les autres bénévoles. J’ai dû prendre la parole, répondre à des questions… Cela m’a fait gagner en aisance relationnelle et en confiance en moi, dans un contexte convivial et bienveillant.

	– Réorientation stratégique et changement d’outil
	La troisième semaine de stage a marqué un tournant important dans le projet CRM. Malgré de nombreux tests et lectures de documentation, je n’ai pas réussi à importer les contacts de la Maison de l’Initiative dans CiviCRM. Le système d’import est trop exigeant, les fichiers Excel utilisés par les salariés trop hétérogènes, et la solution technique trop lourde à mettre en œuvre. Il aurait fallu saisir les données manuellement, contact par contact, ce qui aurait été extrêmement long.
	Face à ce constat, j’ai exposé la situation au directeur, Monsieur Del Pozo. Après discussion, il a validé l’idée de revenir à une option que j’avais déjà présentée durant la première semaine : Odoo CRM. Cette plateforme, plus simple et beaucoup plus intuitive, semblait plus adaptée à une équipe associative peu formée à l’outil numérique.
	Ce choix a été renforcé par une remarque très pertinente du directeur : « Parfois, il vaut mieux renoncer à un outil gratuit mais trop coûteux en temps de travail, et donc en rémunération, pour opter pour une solution payante mais simple, que l’on saura utiliser rapidement. »
	Cette réflexion illustre une réalité concrète du monde professionnel : la rentabilité ne se joue pas uniquement sur le prix d’un logiciel, mais aussi sur sa facilité d’usage, le temps qu’il fait gagner ou perdre, et sa capacité à être adopté par les équipes.
	Suite à cette décision, l’abonnement a été pris et ma nouvelle mission a commencé immédiatement : me former à Odoo, comprendre son fonctionnement, et organiser l’importation des contacts. J’ai passé du temps à naviguer dans l’interface, tester les différentes options, créer quelques fiches de test pour m'assurer de bien comprendre le système. Odoo étant plus souple, l'importation semble bien plus simple à gérer.
	En parallèle, j’ai aussi commencé à préparer un petit guide d’utilisation, en prenant des captures d’écran et en notant les manipulations importantes. Le but est de fournir à l’équipe un document clair et accessible pour qu’ils puissent s’approprier l’outil facilement.J’ai également échangé avec certains salariés pour comprendre quels types de recherches ou de filtres ils faisaient le plus souvent, ce qui m’a permis d’identifier quelques besoins précis à intégrer dans la future base : recherche par domaine, par statut, ou par type de projet.
	Enfin, j’ai commencé à me renseigner sur la gestion des données personnelles (RGPD). Comme la base de contacts contient des informations sensibles, il est important de s’assurer que leur gestion respecte les obligations légales, comme le droit à la suppression ou la sécurisation des accès.
	Voici une capture d’écran de l’interface du logiciel Odoo CRM (beaucoup plus attractive que celle de CiviCRM) :

	- Découverte des fonctionnalités d’Odoo CRM
	En explorant la plateforme Odoo CRM, j’ai découvert plusieurs fonctionnalités très utiles pour gérer efficacement les contacts et les relations avec les partenaires.
	Tout d’abord, j’ai vu que l’outil permet de suivre les « opportunités », c’est-à-dire les projets ou collaborations en cours, étape par étape. Cela aide à savoir où en est chaque contact dans le processus, du premier échange jusqu’à la conclusion d’un projet.
	J’ai aussi appris à utiliser les filtres et les vues personnalisées. Ces outils permettent de trier et d’organiser les contacts selon différents critères, comme le secteur d’activité, le statut ou le type de projet. Cela rend la recherche de contacts beaucoup plus rapide et adaptée aux besoins de l’équipe.
	Une autre fonctionnalité intéressante est la possibilité de prendre des notes directement dans les fiches contacts. Cela permet de garder une trace des échanges avec chaque personne, ce qui est très utile pour ne rien oublier et partager l’information facilement avec les collègues.
	Odoo CRM offre aussi des options pour automatiser certaines tâches. Par exemple, il est possible de programmer l’envoi automatique de mails de relance ou de rappels, ce qui aide à ne pas oublier de suivre certains contacts importants et fait gagner du temps.
	Enfin, j’ai découvert que la plateforme peut être enrichie avec des modules supplémentaires. Ces modules ajoutent des fonctionnalités comme la gestion des événements ou la création de campagnes de communication. Cela signifie que l’outil peut évoluer selon les besoins de l’association.

	– Envoi de mon premier mail marketing et analyse des résultats
	Au cours de cette semaine, j’ai envoyé mon tout premier mail marketing dans le cadre de la campagne de communication de la Maison de l’Initiative. Il s’agissait d’une invitation à participer à l’"Après-midi de l’Emploi", un événement organisé prochainement. Le mail contenait un court texte de présentation, l’affiche de l’événement ainsi qu’un lien redirigeant les destinataires vers la plateforme d’inscription.
	Grâce à l’outil Odoo CRM, j’ai pu suivre et analyser les résultats de cette campagne. L’outil m’a permis d’accéder à des indicateurs clés comme le nombre de personnes ayant ouvert l’email, le taux de clics sur le lien d’inscription, ainsi que le nombre d’inscriptions effectives générées. Cette étape m’a permis de mieux comprendre l’importance du suivi statistique dans les actions de communication, et de mesurer concrètement l’impact d’un email marketing bien conçu. Voici une capture d’écran de l’interface une fois le mail délivré.

	- Bilan de la semaine
	Cette semaine a été un bon rappel que les choix techniques ne sont jamais neutres. Un outil peut être excellent sur le papier, mais inadapté à un environnement réel. Le passage de CiviCRM à Odoo m’a montré l’importance de l’adaptabilité et de la prise en compte des utilisateurs finaux dans la réussite d’un projet numérique.
	J’ai aussi beaucoup appris à travers l’échange avec le directeur : évaluer un outil, ce n’est pas juste juger ses fonctionnalités, c’est aussi estimer le coût en temps, l’impact humain, la facilité de formation et la capacité à créer de la valeur sur le long terme.

	– Transmission et finalisation
	Après trois semaines consacrées à la recherche, à la comparaison puis à la mise en place d’un outil CRM adapté à la Maison de l’Initiative, cette dernière semaine avait un objectif bien particulier : laisser une trace concrète et exploitable de tout ce travail. Autrement dit, il ne s’agissait plus seulement de comprendre et configurer le logiciel, mais de faire en sorte que l’équipe puisse s’en servir facilement, même sans assistance extérieure. J’ai donc eu une idée afin d’enseigner l’utilisation du logiciel de façon simple et clair : créer une série de tutoriels courts et pratiques, pensés pour les utilisateurs internes de la structure, en particulier ceux qui n’ont pas de compétences informatiques poussées. Ces tutoriels avaient pour but de guider pas à pas l’équipe dans l’utilisation d’Odoo CRM, notamment pour les opérations les plus courantes.
	- Création de supports  personnalisés
	Concrètement, j’ai commencé par identifier les tâches les plus fréquentes et importantes pour l’équipe, en me basant sur mes échanges précédents et les besoins exprimés :
	L’ajout manuel d’un nouveau contact
	L’importation d’une liste de contacts depuis Excel (fichier .csv)
	La création de groupes ou de segments de contacts
	L’envoi de mails groupés à une catégorie précise de personnes
	L’enregistrement d’un échange ou d’un suivi avec un porteur de projet
	Pour chaque action, j’ai rédigé un tutoriel visuel, composé :
	d’un titre clair et orienté action,
	d’une mini-introduction expliquant à quoi sert la fonctionnalité,
	d’un pas-à-pas précis avec enregistrements d’écran accompagné d’une voix OFF,
	et parfois de petits encadrés de conseils pour éviter les erreurs fréquentes.
	J’ai évité le langage technique et trop lourd. L’objectif était de rendre l’outil accessible à tous. Ce travail m’a demandé beaucoup de rigueur, car chaque capture devait être lisible, chaque étape bien testée, et chaque procédure vérifiée avant validation.
	Note : Je vous enverrai en pièce jointe un tutoriel que j’ai entièrement créé moi-même, en utilisant différents outils tels que CapCut pour le montage vidéo et Murf.ai pour la voix off. Ce projet m’a permis d’acquérir de nouvelles compétences techniques et d’enrichir mes connaissances dans le domaine de la création de contenus numériques.

	Tests, échanges et retours
	En parallèle, j’ai pu tester mes premiers tutoriels avec deux salariés présents, en leur proposant d’essayer une action en suivant le tutoriel. Cette démarche m’a permis de repérer certains passages peu clairs ou des étapes que j’avais oubliées de détailler. J’ai ajusté mes supports en fonction de leurs retours.
	Le directeur a lui aussi relu certains documents, et a salué leur clarté. Il m’a expliqué que ce genre de support représente un gain de temps considérable, notamment pour les nouvelles recrues ou les bénévoles qui passeront à la Maison de l’Initiative dans les prochains mois.
	Ce travail de transmission m’a beaucoup apporté. C’est la première fois que je devais formaliser mes connaissances pour les transmettre à d’autres, en anticipant leurs blocages ou leurs incompréhensions. J’ai dû me mettre à la place de quelqu’un qui n’a jamais utilisé de CRM, et me poser la question : « Comment faire pour que ce soit fluide, simple et rassurant ? »
	En fin de semaine, j’ai rassemblé l’ensemble des documents dans un dossier partagé (numérique), structuré par thématique, avec un petit sommaire. Ce dossier a été transféré au directeur et il sera prochainement partagé avec l’ensemble de l’équipe. Cela m’a permis de clôturer mon stage sur une note utile et constructive, avec le sentiment de n’avoir rien laissé en suspens.

	– Une immersion concrète dans le monde de l’emploi
	Au-delà de ma mission principale, j’ai également eu la chance de participer à un événement organisé par la Maison de l’Initiative et ses partenaires : une après-midi de l’emploi, rassemblant plusieurs professionnels et structures locales.
	Cet événement avait pour but de favoriser la rencontre entre jeunes, chercheurs d’emploi, recruteurs et organismes de formation. Pour moi, ce fut l’occasion de distribuer quelques CV en vue d’une future alternance, mais aussi d’échanger avec des recruteurs, de poser des questions concrètes, et de mieux comprendre les attentes du monde du travail.
	Cette expérience m’a offert un cadre réel de mise en pratique de la communication professionnelle, très différent d’un cadre scolaire. J’ai dû me présenter de manière claire et concise, valoriser mes compétences, et surtout, me montrer à l’aise et motivé face à des professionnels.
	Voici le flyer que j’ai pu diffuser très facilement à l’ensemble des contacts de la Maison de l’Initiative, en un seul clic, grâce à l’outil que mon stage m’a amené à mettre en place. Cet outil s’est rapidement révélé être un véritable atout dans la communication de la Maison de l’Initiative. Il a permis non seulement de gagner un temps considérable dans la gestion et l’envoi des mails, mais aussi d’améliorer la qualité des campagnes de communication. En effet, il offre la possibilité de créer des emails marketing à la fois soignés, dynamiques et professionnels, ce qui renforce l’impact des messages envoyés et suscite davantage l’intérêt des destinataires. Grâce à cet outil, la Maison de l’Initiative a pu optimiser sa stratégie de diffusion tout en valorisant son image auprès de son réseau.

	– Bilan de la dernière semaine
	Cette dernière semaine n’était pas la plus technique, mais c’est sans doute celle où j’ai pris le plus de recul sur mon travail. Elle m’a permis de comprendre qu’un bon outil ne vaut rien si personne ne sait l’utiliser. Et qu’une mission bien menée, c’est aussi celle qui laisse quelque chose derrière elle, au-delà de la simple présence du stagiaire. J’ai également beaucoup appris sur l’importance de l’accessibilité numérique, de la clarté dans la transmission, et plus généralement, de la pédagogie dans les environnements associatifs. Cela m’a aussi fait prendre conscience qu’il faut parfois faire des compromis (comme renoncer à un outil gratuit mais complexe), et savoir s’adapter aux moyens humains d’une structure.

	Conclusion
	Ce stage à la Maison de l’Initiative a été une très belle expérience, à la fois humaine et professionnelle. Même si ce n’était pas la structure prévue au départ, je suis vraiment contente d’avoir eu l’opportunité de le faire là-bas. J’ai été très bien accueillie dès le début, et ce que j’ai particulièrement apprécié, c’est que tout le monde a fait en sorte de m’aider à progresser. Que ce soit pour m’encourager à me débrouiller seule, m’expliquer les choses ou même me donner des conseils pour commencer à me créer un réseau, je me suis sentie soutenue et intégrée du début à la fin.
	Ma mission principale portait sur la mise en place d’un outil CRM. Ce n’était pas un domaine que je connaissais à la base, mais j’ai appris énormément en peu de temps : faire des recherches, tester et comparer différents outils, comprendre les besoins d’une équipe, installer et configurer un logiciel, puis transmettre tout cela de manière claire à travers des tutoriels. J’ai aussi compris qu’il faut savoir s’adapter quand une solution ne fonctionne pas comme prévu. Ce projet m’a permis de développer mon autonomie, mon esprit d’analyse, et ma capacité à proposer des solutions concrètes.
	Mais ce que j’ai vraiment aimé, c’est la variété des tâches. En plus du travail sur le CRM, j’ai pu participer à plusieurs actions très différentes, comme aider à la distribution de lots pour la fête des pères dans la ville, assister à l’Assemblée Générale de l’association, échanger avec des professionnels du territoire, et même participer à une après-midi de l’emploi organisée avec plusieurs partenaires. Ces expériences m’ont permis de découvrir l’envers du décor d’un événement, de voir comment se construit une action locale, et d’observer le lien entre les différents acteurs de l’insertion. Cela m’a aussi permis de ne pas rester enfermée dans une seule mission, et de toucher à plein d’aspects concrets du monde associatif.
	Ce stage m’a également aidé à mieux me connaître et à prendre confiance en moi. Il a confirmé mon choix de m’orienter vers le parcours GC2F, car j’ai compris que ce que j’aime, c’est organiser, structurer, rendre les choses plus simples et efficaces. J’ai aussi vu à quel point ce qu’on apprend à l’IUT peut être utile et avoir un vrai impact dans le quotidien d’une structure.
	En résumé, ce stage m’a permis de gagner en compétences, en assurance, et de me projeter plus concrètement dans le monde professionnel. Il restera pour moi une expérience marquante, pleine d’enseignements, de rencontres et de découvertes.

	Choix d’orientation
	Le stage effectué ainsi que les enseignements reçus en première année de BUT GEA ont joué un rôle important dans la réflexion autour du choix de spécialisation pour la suite du parcours universitaire.
	Dans un premier temps, il est nécessaire de vous rappeler qu’au début de ma première année en BUT GEA, je n’avais pas encore pris de décision pour la spécialité que je choisirai en fin d’année. Je sortais de ma licence Économie et Gestion à l’ULCO Dunkerque et c’est la que j’avais découvert le domaine de la comptabilité, avant cela j’avais toujours voulu être DRH. C’est pour cela que j’avais choisi le BUT GEA, afin d'étudier ces deux domaines et de faire le bon choix pour mon avenir. En fin d’année on nous a demander de nous positionner sur une des deux option et même si j’avais une préférence pour le parcours GC2F, le parcours RH n’était pas pour autant effacé totalement mais j’ai tout de même décider de choir l’option GC2F en vue de l’ensemble des cours que j’avais suivi durant toute l’année.
	Ce stage m’a vraiment aidé à y voir plus clair sur ce que je voulais faire par la suite. En choisissant le parcours GC2F,  j’étais encore un peu indécise sur la spécialité à choisir pour la deuxième année. J’avais une attirance pour les chiffres et l’organisation, mais sans savoir comment cela pouvait se traduire concrètement dans le monde professionnel.
	En travaillant sur le CRM, j’ai compris que j’aimais analyser, structurer des données, et proposer des solutions concrètes à des problèmes réels. Même si ce n’était pas directement lié à la comptabilité ou à la finance, cette mission m’a permis de voir à quel point une bonne organisation peut avoir un impact fort sur le fonctionnement d’une structure.
	C’est pourquoi j’ai choisi de rester sur mon premier choix et donc de m’orienter vers le parcours GC2F (Gestion Comptable, Fiscale et Financière). Ce choix correspond à ma personnalité : j’aime quand les choses sont claires, bien rangées, avec des méthodes précises. Et j’apprécie aussi le côté rigoureux des tâches comptables et financières.
	Les cours de première année, notamment en comptabilité, finance et gestion des ressources, m’ont donné une base que j’ai envie de renforcer. Je sais que ce parcours me permettra d’acquérir des compétences solides et utiles dans beaucoup de secteurs, tout en gardant la possibilité de travailler aussi bien en entreprise qu’en cabinet comme me l’avait confié les professionnel interrogés pour le dossier PPP.
	Ce stage m’a aussi permis de découvrir une autre réalité du monde professionnel, notamment dans le milieu associatif, où les moyens sont parfois limités mais où l’engagement et la polyvalence sont essentiels. Ce choix de parcours pour l’année prochaine représente donc une continuité logique avec l’année écoulée et les expériences vécues.

	FIN !
	Merci pour l’attention portée à mon rapport de stage.


